
Vi søger kandidater med solid  

salgserfaring, b-t-b, der med 

afsæt i MatchMinds koncept 

og værdier, kan videreudvikle 

forretningen. Vigtige egenska-

ber; gennemslagskraft, for-

handlingsvant, vedholdende, 

energisk og god til at opbygge 

vedvarende kunderelationer.  

 

Herudover har du overblik og 

kan tænke kreativt for at finde 

løsningsmodeller, der kan få 

enderne til at gå op. Det er en 

fordel, hvis dine skriftlige for-

muleringsevner er gode. 

 

Du bliver del af en organisati-

on, hvor der arbejdes meget 

på tværs både geografisk og 

fagligt, og hvor fleksibilitet 

falder naturligt. Gode samar-

bejdsevner er derfor et must, 

godt humør og en positivt 

indstilling—en stor fordel.   

Vil du være del af et succes-

fuldt team— er du energisk 

og besidder du stor gennem-

slagskraft ? 

Hvis ja, så søger vi salgskon-

sulenter, der vil være med til 

at videreudvikle vores afde-

linger i Kolding og Aarhus. 

Din primære opgave er at 

skabe vækst inden for pro-

duktområderne Vikarassi-

stance og Rekru*ering hos 

MatchMinds eksisterende 

kunder men primært hos nye, 

som du med dit kendskab til 

lokalområdet, er god til at 

identificere. 

— 

MatchMind tilbyder 

Ansæ*else i en succesfuld, 

velfungerende og strukture-

ret virksomhed, hvor der er 

højt til loftet, når du har be-

vist dit værd. Du bliver en 

del af et engageret team, hvor 

alle tager ejerskab for forret-

ningen. Vi arbejder med per-

sonlig og faglig udvikling, og 

bruger mange ressourcer på 

at udvikle og sikre trivsel i 

virksomheden.  

Med afsæt i region syd eller 

midt er din primære opgave at 

lave nysalg og sekundært ud-

bygge salget hos eksisterende 

kunder. Du forestår selv møde-

booking og salget fra a til z. Da 

vores dagligdag og sæsonud-

sving er meget uforudsigelige 

er det nødvendigt, at du i no-

gen grad også kan indgå i at 

drifte eller deltage i administra-

tive opgaver. Kort og godt; et 

alsidigt job med fart over feltet. 

 

Lyder det interessant?  

Send os din ansøgning på  

tj@matchmind.dk, mrk. 

”Salgskonsulent Kolding eller 

Aarhus”. Har du spørgsmål, er 

du velkommen til at kontakte 

adm. direktør Karin Brorsen på 

30 21 45 00. 

 

Alle henvendelser behandles 

fortroligt. 
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