
Du har en relevant teknisk baggrund 

som maskinmester, ingeniør eller køle-

tekniker, og gerne minimum 3 års erfa-

ring med køleteknik fra en tilsvarende 

stilling inden for den maritime sektor  

og gerne offshore. 

 

Stillingen fordrer en kandidat, som kan 

arbejde selvstændigt og varetage kon-

takten til nuværende og potentielle kun-

der og afdække deres behov. Derudover  

udarbejdelse og præsentation af løs-

ningsforslag af køleanlæg og derigen-

nem skabe værdi for kunderne. 

 

Du er teknisk stærk og løsningsoriente-

ret, så kunderne oplever en professionel 

projektstyring og service på deres køle-

anlæg. 

Vi lægger ydermere vægt på, at du er: 

 Serviceminded 

 Salgsorienteret 

 Ambitiøs og villig til at dygtiggø-

re dig løbende i nyeste viden 

 Målrettet og har overblik 

 Fleksibel og ansvarsbevidst 

 Gennemslagskraftig og forhand-

lingsvant 

Du er rutineret bruger af Office-pakken 

og behersker engelsk på forhandlingsni-

veau. 

 

På vegne af en af vores kunde, som 

er beliggende nord for Aalborg, sø-

ger vi en teknisk sælger til salg og 

projektstyring af køleanlæg inden 

for det maritime segment og off-

shore. 

 

Virksomheden er markedsførende 

inden for området og er en markant 

og højtprofileret produktionsvirk-

somhed, der leverer service og løs-

ninger til markederne energi, off-

shore og marine. De fremstiller og 

leverer EPCM (Engineering, Procu-

rement and Construction manage-

ment) løsninger inden for komplek-

se rørsystemer. 

 

Vores kunde har 25 års erfaring med 

at arbejde offshore i Nordsøen og 

Østersøen, og deres marked er cen-

treret i disse områder, men de leve-

rer i hele verden. 

 

Som et led i deres vækststrategi, 

herunder større markedsandele, vil 

du, med reference til chefen for for-

retningsområdet, få en vigtig rolle i 

servicering af både nuværende og 

potentielle kunder. 

 

—————————————- 

 

Virksomheden samarbejder med 

MatchMind om rekrutteringen, 

hvorfor alle ønsker om at drøfte  

mulighederne i jobbet besvares af 

salgs- og rekrutteringskonsulent 

Niels Møller på telefon 3021 4515.   

 

Send din ansøgning pr. e-mail til 

nim@matchmind.dk  

 

Du vil blive en del af et team på 3 perso-

ner, hvor viden og hjælpsomhed er i 

højsæde. Du vil med din arbejdsindsats 

bidrage med, at projekterne bliver styret 

i hele processen, så deadlines nås uden 

at slække på kvaliteten. 

 

Dit fokus vil være på salgsområdet, 

hvor din kontaktflade bliver nuværende 

og potentielle kunder. 

 

Arbejdsstedet er på virksomheden, men 

du må påregne 15-20 rejsedage om året. 

 

Arbejdsopgaverne vil være: 

 Support og salg på opgaver for 

eksisterende kunder 

 Salg af køleanlæg og gennemfø-

relse af projektet til nye kunder 

 Ansvarlig fra modtagelse af kun-

dens ordre til projektet er gen-

nemført  

 Teknisk support til produktions-

chefen 

 Kalkulation af projekter 

 Ad hoc. 

 

 

 

Nord 

Efter aftale 

Niels Møller 

3021 4515 

Efter aftale  

18. januar 2015 

Teknisk sælger til køleanlæg  


